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1. Цель дисциплины

заключается в формировании у студентов теоретических знаний и практических навыков,

необходимых для эффективной подготовки, заключения и реализации внешнеторговых контрактов в

рамках внешнеэкономической деятельности. Дисциплина направлена на изучение ключевых

аспектов организации и проведения международных торговых операций, включая правовые,

экономические и организационные основы внешнеторговой деятельности.

Код и наименование

компетенции

Код и наименование

индикатора достижения

компетенции

Перечень планируемых результатов обучения

по дисциплине

2. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине, соотнесенных с плани-

руемыми результатами освоения образовательной программы

Процесс изучения дисциплины направлен на формирование следующих компетенций ОП ВО

и овладение следующими результатами обучения по дисциплине:

ПК-3 Способен собрать

и проанализировать

исходные данные,

необходимые для расчета

экономических

показателей,

характеризующих

деятельность

хозяйствующих

субъектов

ПК-3.1 Работает с

национальными и

международными базами

данных с целью поиска

информации,

необходимой для

решения типовых

профессиональных задач

знает

методы и формы организации статистического

наблюдения, методологию первичной

обработки статистической информации.

умеет

работать с национальными и международными

базами данных, используя методы и

инструменты анализа экономических

показателей и прогнозировать их изменения

владеет навыками

рассчитывать экономические и

социально-экономические показатели,

характеризующие деятельность хозяйствующих

субъектов на основе типовых методик и

действующей нормативно-правовой базы

ПК-4 Способен на

основе типовых методик

и (или) действующей

нормативно-правовой

базы рассчитать

экономические

показатели,

характеризующие

деятельность

хозяйствующих

субъектов

ПК-4.1 Использует

типовые методики и

нормативно-правовые

акты в своей

профессиональной

деятельности

знает

основные нормативно-правовые акты,

регулирующие профессиональную

деятельность и трудовые отношения,

этико-правовые нормы и стандарты,

определяющие качество и безопасность

профессиональной деятельности

умеет

оценивать соответствие профессиональной

деятельности требованиям законодательства и

стандартам, применять законодательство на

практике, оформлять документы, соблюдая

правовые нормы и другие

владеет навыками

разработка и реализация правовых регламентов

и инструкций, правовой анализ и оценка

рисков, ведение правовой документации и

подготовка правовых заключений 

ПК-4 Способен на

основе типовых методик

и (или) действующей

нормативно-правовой

базы рассчитать

ПК-4.2 Способен

выполнять расчеты

экономических

показателей с

использованием типовых

знает

нормативные правовые акты, регулирующие

экономическую  деятельность организации

умеет

выполнять необходимые для составления



экономические

показатели,

характеризующие

деятельность

хозяйствующих

субъектов

методик и нормативно-

правовых актов

экономических разделов планов расчёты,

обосновывать их и представлять результаты

работы в соответствии с принятыми в

организации стандартами

владеет навыками

обоснование результатов расчётов и

представление их в соответствии со

стандартами работы организации

Дисциплина  «Внешнеторговые контракты» является дисциплиной части, формируемой

участниками образовательных отношений программы.

Изучение дисциплины осуществляется в 7семестре(-ах).

3. Место дисциплины в структуре образовательной программы

Для освоения дисциплины «Внешнеторговые контракты» студенты используют знания,

умения и навыки, сформированные в процессе изучения дисциплин:

Теория и практика ценообразования в мировых аграрных рынках

Управление брендом в АПК

Производственная практика

Технологическая (проектно-технологическая) практика

Международная стандартизация и сертификация продукции

Регулирование торговли продукцией АПК

Маркетинг аграрных рынков

Организация и управление внешнеэкономической деятельностью

Фитосанитарный и ветеринарный контроль

Сравнительное правоведение и международное право

Международные транспортные операции и логистика

Освоение дисциплины «Внешнеторговые контракты» является необходимой основой для

последующего изучения следующих дисциплин:

Подготовка к сдаче и сдача государственного экзамена по направлению подготовки

Подготовка к процедуре защиты и защита выпускной квалификационной работы

Диагностика рисков банкротства предприятия

Сервисы платежной системы

4. Объем дисциплины в зачетных единицах с указанием количества академических часов,

выделенных на контактную работу с обучающихся с преподавателем (по видам учебных

занятий) и на самостоятельную работу обучающихся

Общая трудоемкость дисциплины «Внешнеторговые контракты» в соответствии с рабочим

учебным планом и ее распределение по видам работ представлены ниже.

Семестр

Трудоемк

ость

час/з.е.

Контактная работа с преподавателем, час

Самостоя-

тельная ра-

бота, час

Контроль, 

час

Форма

промежуточной

аттестации

(форма

контроля)

лек-

ции

практические

занятия

лабораторные

занятия

7 108/3 18 36 18 36 За

в т.ч. часов: 

 в интерактивной

форме

4 8

практической

подготовки
18 36 18

Семестр

Трудоемк

ость

час/з.е.

Внеаудиторная контактная работа с преподавателем, час/чел

Курсовая

работа

Курсовой

проект
Зачет

Дифференцирован

ный зачет

Консультации

перед экзаменом
Экзамен

7 108/3 0.12



5. Содержание дисциплины, структурированное по темам (разделам) с указанием отве-

денного на них количества академических часов и видов учебных занятий

Наименование раздела/темы

С
ем

ес
тр

Количество часов

Формы

текущего

контроля

успеваемости и

промежуточной

аттестации

№

Оценочное

средство

проверки

результатов

достижения

индикаторов

компетенций

Код

индикат

оров

достиж

ения

компете

нций

Семинарск

ие занятия

С
ам

о
ст

о
я
те

л
ь
н

ая

р
аб

о
та

в
се

го

Л
ек

ц
и

и

П
р
ак

ти
ч

ес
к
и

е

Л
аб

о
р
ат

о
р
н

ы
е

1 раздел. Внешнеторговые

контракты
1.

Внешнеторговые операции:

понятие и характеристика
7 16 41.1. 2

Устный опрос,

Практико-

ориентированн

ые задачи и

ситуационные

задачи

ПК-3.1,

ПК-4.1,

ПК-4.2

Внешнеторговый контракт и

методология его составления.
7 18 61.2. 2

Практико-

ориентированн

ые задачи и

ситуационные

задачи, Устный

опрос

ПК-3.1,

ПК-4.1,

ПК-4.2

Техника подготовки и

заключения внешнеторгового

контракта.

7 18 61.3. 2

Устный опрос,

Практико-

ориентированн

ые задачи и

ситуационные

задачи, Реферат

ПК-3.1,

ПК-4.1,

ПК-4.2

Ценообразование при

заключении внешнеторгового

контракта.

7 16 4 КТ 11.4. 2

Устный опрос,

Практико-

ориентированн

ые задачи и

ситуационные

задачи

ПК-3.1,

ПК-4.1,

ПК-4.2

Международные

коммерческие термины в

контракте

7 210 61.5. 4

Устный опрос,

Практико-

ориентированн

ые задачи и

ситуационные

задачи, Тест

ПК-3.1,

ПК-4.1,

ПК-4.2

Претензионная работа во

внешнеторговой деятельности
7 106 41.6. 2

Устный опрос,

Практико-

ориентированн

ые задачи и

ситуационные

задачи

ПК-3.1,

ПК-4.1,

ПК-4.2

Исполнение внешнеторгового

контракта
7 210 6 КТ 21.7. 4

Устный опрос,

Практико-

ориентированн

ые задачи и

ситуационные

задачи

ПК-3.1,

ПК-4.1,

ПК-4.2



Промежуточная  аттестация 71.8.

Устный опрос,

Практико-

ориентированн

ые задачи и

ситуационные

задачи

ПК-3.1,

ПК-4.1,

ПК-4.2

Промежуточная аттестация За

Итого 18108 3618

Итого 18108 3618

Тема лекции (и/или

наименование раздел)

(вид интерактивной формы

проведения занятий)/

(практическая подготовка)

Содержание темы

(и/или раздела)

5.1. Лекционный курс с указанием видов интерактивной формы проведения занятий

Всего,

часов / часов

интерактивных

занятий/

практическая

подготовка

Внешнеторговые операции:

понятие и характеристика

Характеристика внешнеторговых операций.

Особенности внешнеторговых операций
2/-

Внешнеторговый контракт

и методология его

составления.

Внешнеторговый контракт и методология его

составления 2/2

Техника подготовки и

заключения

внешнеторгового

контракта.

Основные этапы подготовки и заключения

внешнеторгового контракта: от

предварительных переговоров до подписания
2/-

Ценообразование при

заключении

внешнеторгового

контракта.

Ценообразование при заключении

внешнеторгового контракта.
2/-

Международные

коммерческие термины в

контракте

Международные коммерческие термины в

контракте 4/-

Претензионная работа во

внешнеторговой

деятельности

Претензионная работа во внешнеторговой

деятельности 2/-

Исполнение

внешнеторгового контракта

Исполнение внешнеторгового контракта
4/-

Итого 18

5.2.1. Семинарские (практические) занятия с указанием видов проведения занятий в

интерактивной форме

Наименование

раздела

дисциплины

Формы проведения и темы занятий

(вид интерактивной формы проведения

занятий)/(практическая подготовка)

Всего,

часов / часов интерактивных

занятий/ практическая

подготовка

вид часы

Внешнеторговые

операции: понятие

и характеристика

Роль внешнеторговых операций в

экономике
Пр 4/2/4

Внешнеторговый

контракт и
Составление внешнеторгового контракта Пр 6/4/6



методология его

составления.

Техника подготовки

и заключения

внешнеторгового

контракта.

 Форма и порядок заключения

внешнеторгового контракта.

  •  Документарное сопровождение

внешнеторговой сделки.

Пр 6/2/6

Ценообразование

при заключении

внешнеторгового

контракта.

Ценообразование при заключении

внешнеторгового контракта.
Пр 4/2/4

Международные

коммерческие

термины в

контракте

Международные коммерческие термины в

контракте
Пр 6/-/6

Претензионная

работа во

внешнеторговой

деятельности

Претензионная работа во внешнеторговой

деятельности
Пр 4/-/4

Исполнение

внешнеторгового

контракта

Исполнение внешнеторгового контракта Пр 6/-/6

Итого

5.3. Курсовой проект (работа) учебным планом не предусмотрен

5.4. Самостоятельная работа обучающегося

Темы и/или виды самостоятельной работы Часы

Характеристика внешнеторговых операций. 1

Изучение и анализ внешнеторговых контрактов 1

Техника подготовки и заключения внешнеторгового контракта. 1

Ценообразование при заключении внешнеторгового контракта. 1



Международные коммерческие термины в контракте 2

Претензионная работа во внешнеторговой деятельности 10

Исполнение внешнеторгового контракта 2



6. Перечень учебно-методического обеспечения для самостоятельной работы обучающихся по

дисциплине

Учебно-методическое обеспечение для самостоятельной работы обучающегося по

дисциплине «Внешнеторговые контракты» размещено в электронной информационно-

образовательной сре-де Университета и доступно для обучающегося через его личный кабинет на

сайте Университета. Учебно-методическое обеспечение включает:

1. Рабочую программу дисциплины «Внешнеторговые контракты».

2.Методические рекомендации для организации самостоятельной работы обучающегося по

дисциплине «Внешнеторговые контракты».

3. Методические рекомендации по выполнению письменных работ () (при наличии).

4. Методические рекомендации по выполнению контрольной работы студентами заочной

формы обучения (при наличии)

5. Методические указания по выполнению курсовой работы (проекта) (при наличии).

Для успешного освоения дисциплины, необходимо самостоятельно детально изучить

представленные темы по рекомендуемым источникам информации:

№

п/п
Темы для самостоятельного изучения

Рекомендуемые источники информации

(№ источника)

основная

(из п.8 РПД)

дополнительная

(из п.8 РПД)

метод. лит.

(из п.8 РПД)

1

Внешнеторговые операции: понятие

и характеристика. Характеристика

внешнеторговых операций.

Л1.1, Л1.2 Л2.1 Л3.1

2

Внешнеторговый контракт и

методология его составления..

Изучение и анализ внешнеторговых

контрактов

Л1.1, Л1.2 Л2.1 Л3.1

3

Техника подготовки и заключения

внешнеторгового контракта..

Техника подготовки и заключения

внешнеторгового контракта.

Л1.1, Л1.2 Л2.1 Л3.1

4

Ценообразование при заключении

внешнеторгового контракта..

Ценообразование при заключении

внешнеторгового контракта.

Л1.1, Л1.2 Л2.1 Л3.1

5

Международные коммерческие

термины в контракте.

Международные коммерческие

термины в контракте

Л1.1, Л1.2 Л2.1 Л3.1

6

Претензионная работа во

внешнеторговой деятельности.

Претензионная работа во

внешнеторговой деятельности

Л1.1, Л1.2 Л2.1 Л3.1

7

Исполнение внешнеторгового

контракта. Исполнение

внешнеторгового контракта

Л1.1, Л1.2 Л2.1 Л3.1

7. Фонд оценочных средств (оценочных материалов) для проведения промежуточной ат-

тестации обучающихся по дисциплине «Внешнеторговые контракты»

7.1. Перечень индикаторов компетенций с указанием этапов их формирования в процессе

освоения образовательной программы



Индикатор компетенции

(код и содержание)

Дисциплины/элементы

программы (практики,

ГИА), участвующие в

формировании индикатора

компетен-ции

7.2. Критерии и шкалы оценивания уровня усвоения индикатора компетенций, опреде-

ляющие процедуры оценивания знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности

Оценка знаний, умений и навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы

формирования компетенций по дисциплине «Внешнеторговые контракты» проводится в форме

текущего контроля и промежуточной аттестации.

Текущий контроль проводится в течение семестра с целью определения уровня усвоения

обучающимися знаний, формирования умений и навыков, своевременного выявления

преподавателем недостатков в подготовке обучающихся и принятия необходимых мер по её

корректировке, а также для совершенствования методики обучения, организации учебной работы и

оказания индивидуальной помощи обучающемуся.

Промежуточная аттестация по дисциплине «Внешнеторговые контракты» проводится в виде

Зачет.

За знания, умения и навыки, приобретенные студентами в период их обучения, выставляются

оценки «ЗАЧТЕНО», «НЕ ЗАЧТЕНО». (или «ОТЛИЧНО», «ХОРОШО», «УДОВЛЕТВОРИТЕЛЬ-

НО», «НЕУДОВЛЕТВОРИТЕЛЬНО» для дифференцированного зачета/экзамена)

Для оценивания знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности в университете приме-

няется балльно-рейтинговая система оценки качества освоения образовательной программы.

Оценка проводится при проведении текущего контроля успеваемости и промежуточных аттестаций

обучающихся. Рейтинговая оценка знаний является интегрированным показателем качества

теоретиче-ских и практических знаний и навыков студентов по дисциплине.

Состав балльно-рейтинговой оценки студентов очной формы обучения

Для студентов очной формы обучения знания по осваиваемым компетенциям формируются

на лекционных и практических занятиях, а также в процессе самостоятельной подготовки.

В соответствии с балльно-рейтинговой системой оценки, принятой в Университете студентам

начисляются баллы по следующим видам работ:

№ контрольной

точки

Оценочное средство результатов индикаторов достижения

компетенций

Максимальное

количество

баллов

7 семестр

КТ 1 Практико-ориентированные задачи и ситуационные задачи 6

КТ 1 Устный опрос 9

КТ 2 Устный опрос 6

КТ 2 Практико-ориентированные задачи и ситуационные задачи 9

Итого 100

Результативность работы на практических/лабораторных занятиях 30

Посещение практических/лабораторных занятий 20

Посещение лекционных занятий 20

30Сумма баллов по итогам текущего контроля

Критерии оценки знаний студентов
№ контрольной

точки

Оценочное средство

результатов индикаторов

достижений компетенций

Максимальное

количество

баллов

7 семестр



КТ 1

Практико-ориентированные

задачи и ситуационные

задачи

6

Критерии оценки ответа на 2

теоретических вопроса: 6 баллов –

при полном знании и понимании

содержания раздела, отсутствии

ошибок, неточностей,

демонстрации студентом

системных знаний и глубокого

понимания закономерностей; при

проявлении студентом умения

самостоятельно и творчески

мыслить; 4 балла – при полном

содержательном ответе, отсутствии

ошибок в изложении материала и

при наличии не более четырех

неточностей; 3 балла – показано

понимание, но неполное знание

вопроса, недостаточное умение

формулировать свои знания по

данному разделу; 2 балла – при

несоответствии ответа, либо при

представлении только плана ответа;

1 балл – при полном

несоответствии всем критериям; 0

баллов – при полном отсутствии

текста (ответа), имеющего

отношение к вопросу.

КТ 1 Устный опрос 9

Критерии оценки решения одного

практико-ориентированного

задания - 3 балла. Всего

выполняется 3 задания. 3 балла.

При выполнении задания нет

затруднений, получен верный ответ,

задание выполнено рациональным

способом. Сделаны правильные

выводы. 2 балла. При выполнении

задания возникли затруднения,

получен верный ответ. Сделаны

неправильные выводы. 1 балл.

Задание выполнено, но допущены

незначительные ошибки,

искажающие выводы. 0 баллов.

Задание не выполнено.



КТ 2 Устный опрос 6

Критерии оценки ответа на 2

теоретических вопроса: 6 баллов –

при полном знании и понимании

содержания раздела, отсутствии

ошибок, неточностей,

демонстрации студентом

системных знаний и глубокого

понимания закономерностей; при

проявлении студентом умения

самостоятельно и творчески

мыслить; 4 балла – при полном

содержательном ответе, отсутствии

ошибок в изложении материала и

при наличии не более четырех

неточностей; 3 балла – показано

понимание, но неполное знание

вопроса, недостаточное умение

формулировать свои знания по

данному разделу; 2 балла – при

несоответствии ответа, либо при

представлении только плана ответа;

1 балл – при полном

несоответствии всем критериям; 0

баллов – при полном отсутствии

текста (ответа), имеющего

отношение к вопросу.

КТ 2

Практико-ориентированные

задачи и ситуационные

задачи

9

Критерии оценки решения одного

практико-ориентированного

задания - 3 балла. Всего

выполняется 3 задания. 3 балла.

При выполнении задания нет

затруднений, получен верный ответ,

задание выполнено рациональным

способом. Сделаны правильные

выводы. 2 балла. При выполнении

задания возникли затруднения,

получен верный ответ. Сделаны

неправильные выводы. 1 балл.

Задание выполнено, но допущены

незначительные ошибки,

искажающие выводы. 0 баллов.

Задание не выполнено.

Критерии и шкалы оценивания результатов обучения на промежуточной аттестации

При проведении итоговой аттестации «зачет» («дифференцированный зачет», «экзамен»)

преподавателю с согласия студента разрешается выставлять оценки («отлично», «хорошо»,

«удовлетворительно», «зачет») по результатам набранных баллов в ходе текущего контроля

успеваемости в семестре по выше приведенной шкале.

В случае отказа – студент сдает зачет (дифференцированный зачет, экзамен) по приведенным

выше вопросам и заданиям. Итоговая успеваемость (зачет, дифференцированный зачет, экзамен) не

может оцениваться ниже суммы баллов, которую студент набрал по итогам текущей и

промежуточной успеваемости.

При сдаче (зачета, дифференцированного зачета, экзамена) к заработанным в течение

семестра студентом баллам прибавляются баллы, полученные на (зачете, дифференцированном

зачете, экзамене) и сумма баллов переводится в оценку.

Критерии и шкалы оценивания ответа на зачете



По дисциплине «Внешнеторговые контракты» к зачету допускаются студенты, выполнившие

и сдавшие практические работы по дисциплине, имеющие ежемесячную аттестацию и без привязке

к набранным баллам. Студентам, набравшим более 65 баллов, зачет выставляется по результатам

текущей успеваемости, студенты, не набравшие 65 баллов, сдают зачет по вопросам,

предусмотренным РПД. Максимальная сумма баллов по промежуточной аттестации (зачету)

устанавливается в 15 баллов

Вопрос билета Количество баллов

Теоретический вопрос до 5

Задания на проверку умений до 5

Задания на проверку навыков до 5

Теоретический вопрос

5 баллов выставляется студенту, полностью освоившему материал дисциплины или курса в

соответствии с учебной программой, включая вопросы рассматриваемые в рекомендованной

программой дополнительной справочно-нормативной и научно-технической литературы, свободно

владеющему основными понятиями дисциплины. Требуется полное понимание и четкость

изложения ответов по экзаменационному заданию (билету) и дополнительным вопросам, заданных

экзаменатором. Дополнительные вопросы, как правило, должны относиться к материалу

дисциплины или курса, не отраженному в основном экзаменационном задании (билете) и выявляют

полноту знаний студента по дисциплине.

4 балла заслуживает студент, ответивший полностью и без ошибок на вопросы

экзаменационного задания и показавший знания основных понятий дисциплины в соответствии с

обязательной программой курса и рекомендованной основной литературой.

3 балла дан недостаточно полный и недостаточно развернутый ответ. Логика и

последовательность изложения имеют нарушения. Допущены ошибки в раскрытии понятий,

употреблении терминов. Студент не способен самостоятельно выделить существенные и

несущественные признаки и причинно-следственные связи. Студент может конкретизировать

обобщенные знания, доказав на примерах их основные положения только с помощью

преподавателя. Речевое оформление требует поправок, коррекции.

2 балла дан неполный ответ, представляющий собой разрозненные знания по теме вопроса с

существенными ошибками в определениях. Присутствуют фрагментарность, нелогичность

изложения. Студент не осознает связь данного понятия, теории, явления с другими объектами

дисциплины. Отсутствуют выводы, конкретизация и доказательность изложения. Речь неграмотная.

Дополнительные и уточняющие вопросы преподавателя не приводят к коррекции ответа студента не

только на поставленный вопрос, но и на другие вопросы дисциплины.

1 балл дан неполный ответ, представляющий собой разрозненные знания по теме вопроса с

существенными ошибками в определениях. Присутствуют фрагментарность, нелогичность

изложения. Студент не осознает связь данного понятия, теории, явления с другими объектами

дисциплины. Отсутствуют выводы, конкретизация и доказательность изложения. Речь неграмотная.

Дополнительные и уточняющие вопросы преподавателя не приводят к коррекции ответа студента не

только на поставленный вопрос, но и на другие вопросы дисциплины.

0 баллов - при полном отсутствии ответа, имеющего отношение к вопросу.

Задания на проверку умений и навыков

5 баллов Задания выполнены в обозначенный преподавателем срок, письменный отчет без

замечаний. Работа выполнена в полном объеме с соблюдением необходимой последовательности.

4 балла Задания выполнены в обозначенный преподавателем срок, письменный отчет с

небольшими недочетами.

2 баллов Задания выполнены с задержкой, письменный отчет с недочетами. Работа

выполнена не полностью, но объем выполненной части таков, что позволяет получить правильные

результаты и выводы.

1 баллов Задания выполнены частично, с большим количеством вычислительных ошибок,

объем выполненной части работы не позволяет сделать правильных выводов.

0 баллов Задания выполнены, письменный отчет не представлен или работа выполнена не

полностью, и объем выполненной части работы не позволяет сделать правильных выводов.



7.3. Примерные оценочные материалы для текущего контроля успеваемости и промежу-

точной аттестации по итогам освоения дисциплины «Внешнеторговые контракты»

Вопросы к экзамену

1. Понятие внешнеторгового контракта. Его особенности как гражданско-правового

договора.

2. Право, применимое к внешнеторговому контракту.

3. Международные торговые обычаи.

4. Унификационные акты по вопросам регулирования внешнеторговых сделок.

5. Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. Общая

характеристика.

6. Общие условия поставок. ОУП СНГ.

7. Принципы международных коммерческих контрактов.

8. ИНКОТЕРМС: цели, порядок применения, общая характеристика.

9. Нормы российского законодательства по вопросам внешнеторговых контрактов.

10. Способы заключения внешнеторговых контрактов.

11. Заключение контрактов в процессе переговоров. Типовые проформы.

12. Заключение контрактов путем обмена письменными сообщениями.

13. Оферта в международной торговле. Приглашение делать оферты.

14. Акцепт. Способы акцептования оферты.

15. Автономия воли при определении условий контракта Пределы автономии воли.

16. Понятие и последствия существенного нарушения договора.

17. Толкование внешнеторгового контракта, действий и заявлений сторон.

18. Сфера применения Венской конвенции 1980 г. Порядок применения.

19. Понятие внешнеторговой поставки.

20. Определение количества товара во внешнеторговом контракте.

21. Определение качества товара во внешнеторговом контракте.

22. Проверка качества товара. Гарантия качества.

23. Отсутствие в контракте требований к качеству товара. Обязательства продавца.

24. Определение сроков и даты поставки товара.

25. Тара, упаковка и маркировка.

26. Техническая и товарная документация.

27. Способы идентификации товара.

28. Способы защиты покупателя при нарушении внешнеторгового контракта продавцом.

29. Определение цены на товар. Общая сумма контракта.

30. Способы осуществления платежа.

31. Возмещение убытков.

32. Обязательство покупателя принять поставку.

33. Ответственность за нарушение внешнеторгового контракта.

34. Освобождение от ответственности.

35. Изменение условий внешнеторгового контракта и внесение дополнений.

36. Расторжение контракта: основания, последствия. Приостановление исполнения.

37. Оговорки к Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров.

38. Арбитражное соглашение. Арбитражная оговорка во внешнеторговом контракте.

39. Альтернативные методы урегулирования внешнеторговых споров

40. Исковая давность в международной купле – продаже.

41. Контракты во встречной торговле.

42. Представительство в международной торговле. Общая характеристика.

43. Виды торговых представителей.

44. Виды принципалов.

45. Виды права на продажу.

46. Дистрибьюторские соглашения.

47. Договор комиссии международной купле – продаже.

48. Консигнация.

49. Право, применимое к соглашениям о посредничестве.



50. Международно-правовое регулирование торгового представительства.

Типовые практикоориентированные задания

Задание 1. Расчет страховой премии

Задача: Рассчитать страховую премию при страховании груза на сумму 50000 евро. Ставка -

0,15%.

Задание 2. Анализ форс-мажорной оговорки

Задача: Оценить, является ли забастовка портовых рабочих форс-мажорным

обстоятельством.

Задание 3. Определение перехода права собственности

Задача: Определить момент перехода права собственности при поставке на условиях FOB.

Задание 4. Расчет курсовых разниц

Задача: Контрактная цена - 100000 долларов. Курс на дату заключения - 75 руб/долл, на дату

оплаты - 80 руб/долл. Рассчитать курсовую разницу.

Задание 5. Составление гарантийного письма

Задача: Подготовить гарантийное письмо банка.

Задание 6. Анализ транспортных документов

Задача: Проверить комплектность документов для получения товара.

Задание 7. Расчет неустойки за недопоставку

Задача: Контрактная цена - 200000 евро. Фактически поставлено товара на 180000 евро.

Неустойка - 10% от стоимости недопоставленного товара.

Задание 8. Определение срока давности

Задача: Определить срок исковой давности для требования по международному контракту.

Задание 9. Расчет стоимости лицензии

Задача: Рассчитать стоимость лицензии при роялти 5% от объема продаж. Ожидаемый

объем продаж - 1 млн долларов.

Тематика рефератов по дисциплине «Внешнеторговые контракты»:

Правовые основы заключения международного договора купли-продажи.

Основные виды международных коммерческих операций.

Виды внешнеторговых контрактов и их содержание.

Условия договоров в системе бартерной торговли на международном рынке.

Посредники в международной торговле и посреднические услуги.

Договор консигнации в системе внешнеторговых посреднических услуг.

Таможенные процедуры, связанные с исполнением контрактных обязательств.

Транспортные условия внешнеторгового контракта купли-продажи товаров.

Риски, подлежащие страхованию во внешнеэкономической деятельности.

Базисные условия поставки товаров по «Инкотермс-2010».

Товаросопроводительные документы по внешнеторговым сделкам.

Содержание лизингового договора и техника его подготовки.

Порядок заключения и реализации сделок по финансовому лизингу.

Инжиниринговые услуги как предмет внешнеторговых сделок.

Современные транспортно-технологические системы международных перевозок

внешнеторговых грузов.

Вопросы для подготовки к контрольным точкам

1. Понятие внешнеторгового контракта. Его особенности как гражданско-правового



договора.

2. Право, применимое к внешнеторговому контракту.

3. Международные торговые обычаи.

4. Унификационные акты по вопросам регулирования внешнеторговых сделок.

5. Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. Общая

характеристика.

6. Общие условия поставок. ОУП СНГ.

7. Принципы международных коммерческих контрактов.

8. ИНКОТЕРМС: цели, порядок применения, общая характеристика.

9. Нормы российского законодательства по вопросам внешнеторговых контрактов.

10. Способы заключения внешнеторговых контрактов.

11. Заключение контрактов в процессе переговоров. Типовые проформы.

12. Заключение контрактов путем обмена письменными сообщениями.

13. Оферта в международной торговле. Приглашение делать оферты.

14. Акцепт. Способы акцептования оферты.

15. Автономия воли при определении условий контракта Пределы автономии воли.

16. Понятие и последствия существенного нарушения договора.

17. Толкование внешнеторгового контракта, действий и заявлений сторон.

18. Сфера применения Венской конвенции 1980 г. Порядок применения.

19. Понятие внешнеторговой поставки.

20. Определение количества товара во внешнеторговом контракте.

21. Определение качества товара во внешнеторговом контракте.

22. Проверка качества товара. Гарантия качества.

23. Отсутствие в контракте требований к качеству товара. Обязательства продавца.

24. Определение сроков и даты поставки товара.

25. Тара, упаковка и маркировка.

26. Техническая и товарная документация.

27. Способы идентификации товара.

28. Способы защиты покупателя при нарушении внешнеторгового контракта продавцом.

29. Определение цены на товар. Общая сумма контракта.

30. Способы осуществления платежа.

31. Возмещение убытков.

32. Обязательство покупателя принять поставку.

33. Ответственность за нарушение внешнеторгового контракта.

34. Освобождение от ответственности.

35. Изменение условий внешнеторгового контракта и внесение дополнений.

36. Расторжение контракта: основания, последствия. Приостановление исполнения.

37. Оговорки к Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров.

38. Арбитражное соглашение. Арбитражная оговорка во внешнеторговом контракте.

39. Альтернативные методы урегулирования внешнеторговых споров

40. Исковая давность в международной купле – продаже.

41. Контракты во встречной торговле.

42. Представительство в международной торговле. Общая характеристика.

43. Виды торговых представителей.

44. Виды принципалов.

45. Виды права на продажу.

46. Дистрибьюторские соглашения.

47. Договор комиссии международной купле – продаже.

48. Консигнация.

49. Право, применимое к соглашениям о посредничестве.

50. Международно-правовое регулирование торгового представительства.

Типовые практикоориентированные задания

Задание 1. Расчет страховой премии

Задача: Рассчитать страховую премию при страховании груза на сумму 50000 евро. Ставка -



0,15%.

Задание 2. Анализ форс-мажорной оговорки

Задача: Оценить, является ли забастовка портовых рабочих форс-мажорным

обстоятельством.

Задание 3. Определение перехода права собственности

Задача: Определить момент перехода права собственности при поставке на условиях FOB.

Задание 4. Расчет курсовых разниц

Задача: Контрактная цена - 100000 долларов. Курс на дату заключения - 75 руб/долл, на дату

оплаты - 80 руб/долл. Рассчитать курсовую разницу.

Задание 5. Составление гарантийного письма

Задача: Подготовить гарантийное письмо банка.

Задание 6. Анализ транспортных документов

Задача: Проверить комплектность документов для получения товара.

Задание 7. Расчет неустойки за недопоставку

Задача: Контрактная цена - 200000 евро. Фактически поставлено товара на 180000 евро.

Неустойка - 10% от стоимости недопоставленного товара.

Задание 8. Определение срока давности

Задача: Определить срок исковой давности для требования по международному контракту.

Задание 9. Расчет стоимости лицензии

Задача: Рассчитать стоимость лицензии при роялти 5% от объема продаж. Ожидаемый

объем продаж - 1 млн долларов.

Тестовые задания для проверки знаний

1. В зависимости от выполняемых функций основные внешнеторговые документы это:

а) документы по подготовке экспортной сделки;

б) документы по подготовке импортной сделки;

в) по обеспечению производства товара, предназначенного для экспорта;

г) по подготовке экспортного товара к отгрузке;

д) коммерческие документы;

е) документы по платёжно-банковским операциям;

ж) страховые документы;

з) транспортные документы;

и) транспортно-экспедиторские документы;

к) таможенные документы.

2. Импортные операции – это:

а) операции, направленные на вывоз товара за пределы государства;

б) операции по ввозу на внутренний рынок товара, закупленного у другой страны;

в) приобретение с ввозом из-за границы ранее экспортируемого и не подвергшегося там

переработке товара.

3. Экспортные операции – это:

а) операции по ввозу на внутренний рынок товара, закупленного у другой страны;

б) операции, направленные на вывоз товара за пределы государства;

в) продажа с вывозом за границу ранее импортируемого и не подвергшегося переработке

товара.

4. К внешнеторговым операциям относятся:



а) экспорт;

б) импорт;

в) валютные и финансовые кредиты;

г) производственная кооперация;

д) реэкспорт;

е) реимпорт.

5. К товарообменной торговле относятся:

а) встречные закупки;

б) бартер;

в) экспорт;

г) толлинг.

6.  Реимпортные операции – это:

а) приобретение с ввозом из-за границы ранее экспортированного и не подвергшегося там

переработке товара;

б) продажа с вывозом за границу ранее импортированного и не подвергшегося переработке

товара;

в) оба ответа правильные;

г) оба ответа неправильные.

7. Внешнеторговая сделка - это:

а) техника проведения коммерческих операций;

б) договор (соглашение) между двумя или несколькими сторонами,

находящимися в разных странах, по поставке товара определенного

количества и качества и оказывающих в соответствии с согласованными

условиями;

в) услуги;

г) купля-продажа товаров на рынке;

д) договор (соглашение) между двумя или несколькими сторонами

одного государства;

ж) сфера установления отношений по поводу ВЭД.

8. Какие  способы может использовать продавец в процессе подготовки коммерческой

сделки для установления контактов с потенциальными покупателями:

а) направить предложение (оферту) непосредственно одному  или нескольким возможным

иностранным покупателям;

б) принять и подтвердить заказ покупателя;

в) направить покупателю предложение в ответ на его запрос с указанием конкретных

условий будущего контракта или проформой контракта;

г) принять участие в торгах путем представления тендера организаторам торгов;

д) направить возможному покупателю коммерческое письмо с информацией о намерениях

вступить в переговоры по поводу заключения конкретной сделки;

е) направить проформу контракта уже известному покупателю как результат согласования

условий контракта по телефону, телетайпу или телексу или на основе предшествующих

договоренностей.

9. Когда продавец должен уведомить покупателя о готовности товара к отгрузке?

а) когда товар изготовлен;

б) когда нанесена маркировка;

в) по своему усмотрению;

г) когда товар готов к сдаче;

д) по требованию покупателя.

1. Преамбула-это:



а) заключительная сторона контракта, содержащая юридические адреса

сторон и подписи;

б) претензия, предъявляемая покупателем к продавцу в связи с

несоответствием качества и количества поставленного товара условиям

контракта;

в) вводная часть контракта купли-продажи, содержащая наименование и

номер контракта, место и дату заключения контракта, а также определение

сторон, заключающих сделку;

г) протокол о намерении сторон вступить в контактные отношения и

принять конкретные подготовительные обязательства на определенный срок:

д) часть контракта, оговаривающая условия страхования.

10. Внешнеторговая сделка - это:

а) техника проведения коммерческих операций;

б) договор (соглашение) между двумя или несколькими сторонами,

находящимися в разных странах, по поставке товара определенного

количества и качества и оказывающих в соответствии с согласованными

условиями;

в) услуги;

г) купля-продажа товаров на рынке;

д) договор (соглашение) между двумя или несколькими сторонами

одного государства;

и) сфера установления отношений по поводу ВЭД.

11. Условия предъявления рекламации, фиксируемые в контракте:

а) права и обязанности сторон в связи с предъявлением рекламации,

способы урегулирования рекламации;

Ь) наименование задекламированного товара, количество и

местонахождение, конкретные требования покупателя;

с) порядок предъявления рекламации, сроки, в течение которых

рекламация может быть заявлена;

12. Компенсационное соглашение - это:

а) сделки, при которых экспортер на часто стоимости поставленных

товаров закупает товар в стране-экспортере;

б) это обмен товаров равной стоимости;

в) вид долгосрочных внешнеторговых отношений, по которым

покупатель товара оплачивает его стоимость поставками других товаров или

предоставлением услуг;

г) сделка, которая предполагает обязательства экспортера принять

устаревшую технику при поставке новой;

д) обязательство импортера компенсировать ущерб, нанесенный

экспортеру транспортной организацией.

13. Понятие типового контракта:

а) примерный договор или ряд унифицированных условий, изложенных

в письменной форме и сформулированных заранее с учетом торговой практики и принятый

после согласования конкретных условий сделки;

б) контракт, не требующий согласования с контрагентом;

в) контракт, полностью разработанный одним из контрагентов;

в) контракт, включающий только общие условия сделки;

г) документ, в котором с целью заключения контракта излагаются

условия, на которых предлагается товар.

14. Информация, вносимая в контракт купли-продажи по поводу

упаковки:



а) порядок предъявления претензий по несоответствующей упаковке и

маркировке;

б) объем предоставленных продавцом гарантий, гарантийный срок;

в) вид и характер упаковки, ее качество, размеры, способ оплаты, а

также нанесение на упаковку каждого места маркировки;

г) порядок перевозки грузов, условия и сроки погрузки и выгрузки;

д) когда происходит переход риска с продавца на покупателя в случае

гибели, повреждения или порчи товара.

15 . Понятие маркировки:

а) чередование темных и светлых полос;

б) данные о продукции информационно-справочного характера;

в) цифровое или буквенное обозначение изделия, которое отличает его от аналогичных

изделий;

г) знаки, рисунки, надписи, наносимые на груз для его опознания,

указания на его свойства, способы хранения и перевозки;

д) штамп транспортной организации на упаковке продукции.

16. Требования к нанесению маркировки:

а) маркировка наносится несмываемой краской на двух сторонах;

б) должна наноситься несмываемой краской;

в) маркировка наносится на бирку, если не помещается на упаковке;

г) должна наноситься как минимум на 3-х языках;

д) должна занимать не менее 1/3 площади упаковки.

17. Способы определения качества товара:

а) по стандарту и образцу;

б) тель-кель, по справедливому среднему количеству и по натуральному

весу;

в) расчетно-аналитический или опытно-экспериментальный метод;

г) по «Инкотермс-80» или по «Инкотермс-90».

18.Внешнеторговый контракт – это документ, в котором отражены:

а) технический уровень поставляемой продукции;

б) цена и общая сумма контракта;

в) срок поставки товаров;

г) все условия договора купли–продажи между импортером и экспортером;

д) санкция за несоблюдение сроков поставки, качества и количества товара.

19. Контракт – это:

а) документ, служащий предварительным отчетом;

б) письменное предложение на продажу определенной партии товара;

в) документ, свидетельствующий о соглашении между продавцом и покупателем на

поставку товара;

г) документ, в котором для заключения соглашения излагаются условия, по которым

предлагаются товары.

20. Базисные условия поставки – это:

а) обязанности и расходы сторон (продавцов и покупателей) по транспортировке товара и

страхованию пути;

б) соглашения об основных условиях взаимных обязательств, достигнутых в ходе

переговоров;

в) оба ответа правильные;

г) оба ответа неправильные.

21.  Способ фиксации цены в контрактах:



а) твердая цена;

б) подвижная цена;

в) цена с последующей фиксацией;

г) скользкая цена;

д) расчетная цена.

8. Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения

дисциплины

а) Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения

дисциплины

основная

Л1.1 Громова Н. М. Внешнеторговый контракт = Contract in Foreign Trade [Электронный

ресурс]:учеб. пособие ; ВО - Бакалавриат. - Москва: Издательство "Магистр", 2021. - 144 с. –

Режим доступа: http://znanium.com/catalog/document?id=368377

Л1.2 Корепанова Н. Б. Внешнеторговый контракт: содержание, документы, учет, налогообложение

[Электронный ресурс]:практ. пособие ; ВО - Бакалавриат, Магистратура. - Москва: ООО "Научно-

издательский центр ИНФРА-М", 2022. - 237 с. – Режим доступа:

http://znanium.com/catalog/document?id=397338

дополнительная

Л2.1 Гринев В. П. Контрактная система в правовом пространстве России. Нормативная правовая

база. Планирование закупочных процедур. Обоснование закупок [Электронный ресурс]:учеб.

пособие; ВО - Бакалавриат. - Москва: ООО "Научно-издательский центр ИНФРА-М", 2017. - 194 с.

– Режим доступа: http://new.znanium.com/go.php?id=850963

б) Методические материалы, разработанные преподавателями кафедры по дисциплине, в

соответствии с профилем ОП.

Л3.1 Петрова С. А. Составление международного контракта [Электронный ресурс]:метод.

рекомендации ; ВО - Бакалавриат. - Москва: ООО "Научно-издательский центр ИНФРА-М", 2015. -

38 с. – Режим доступа: http://new.znanium.com/go.php?id=509028

Наименование ресурса сети «Интернет» Электронный адрес ресурса

9. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», необхо-

димых для освоения дисциплины

№

Федеральная таможенная служба http:// www.customs.ru/1

Портал внешнеэкономической информации http://www.ved.gov.ru2

10. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины

Специфика изучения дисциплины «Внешнеторговые контракты» обусловлена формой

обучения студентов, ее местом в подготовке и временем, отведенным на освоение курса рабочим

учебным планом.

Курс обучения делится на время, отведенное для занятий, проводимых в аудиторной форме

(лек-ции, практические занятия) и время, выделенное на внеаудиторное освоение дисциплины,

большую часть из которого составляет самостоятельная работа студента.

Лекционная часть учебного курса для студентов проводится в форме обзоров по основным

темам. Практические занятия предусмотрены для закрепления теоретических знаний, углубленного

рассмотрения наиболее сложных проблем дисциплины, выработки навыков структурно-логического

построения учебного материала и отработки навыков самостоятельной подготовки.

Самостоятельная работа студента включает в себя изучение теоретического материала курса,

вы-полнение практических заданий, подготовку к контрольно-обобщающим мероприятиям.

Для освоения курса дисциплины студенты должны:



− изучить материал лекционных и практических занятий в полном объеме по разделам курса;

− выполнить задание, отведенное на самостоятельную работу: подготовить и защитить

реферат по утвержденной преподавателем теме, подготовиться к собеседованию, тестированию,

контрольной работе;

− продемонстрировать сформированность компетенций, закрепленных за курсом

дисциплины во время мероприятий текущего и промежуточного контроля знаний.

Посещение лекционных и практических занятий для студентов очной формы является

обязатель-ным.

Уважительными причинами пропуска аудиторных занятий является:

− освобождение от занятий по причине болезни, выданное медицинским учреждением,

− распоряжение по деканату, приказ по вузу об освобождении в связи с участием в

внутривузов-ских, межвузовских и пр. мероприятиях,

− официально оформленное свободное посещение занятий.

Пропуски отрабатываются независимо от их причины.

Пропущенные темы лекционных занятий должны быть законспектированы в тетради для

лекций, конспект представляется преподавателю для ликвидации пропуска. Пропущенные

практические занятия отрабатываются в виде устной защиты практического занятия во время

консультаций по дисциплине.

Контроль сформированности компетенций в течение семестра проводится в форме устного

опроса на практических занятиях, выполнения контрольных работ, написания технологических

диктантов и тесто-вого контроля по теоретическому курсу дисциплины.

Методические указания к анализу кейс-задач.

Кейс (в переводе с англ. – случай) представляет собой проблемную ситуацию, предлагаемую

сту-дентам в качестве задачи для анализа и поиска решения.

Обычно кейс содержит схематическое словесное описание ситуации, статистические данные,

а также мнения и суждения о ситуациях, которые трудно предсказать или измерить. Кейс,

охватывает такие виды речевой деятельности как чтение, говорение и письмо.

Кейсы наглядно демонстрируют, как на практике применяется теоретический материал.

Данный материал необходим для обсуждения предлагаемых тем, направленных на развитие

навыков общения и повышения профессиональной компетенции.

Зачастую в кейсах нет ясного решения проблемы и достаточного количества информации.

Типы кейсов:

- Структурированный (highlystructured) кейс, в котором дается минимальное количество

допол-нительной информации.

- Маленькие наброски (shortvignettes) содержащие, как правило, 1-10 страниц текста.

- Большие неструктурированные кейсы (longunstructuredcases) объемом до 50 страниц.

Способы организации разбора кейса:

- ведет преподаватель;

- ведет студент;

- группы студентов представляют свои варианты решения;

- письменная домашняя работа.

Для успешного анализа кейсов следует придерживаться ряда принципов:

- используйте знания, полученные в процессе лекционного курса;

- внимательно читайте кейс для ознакомления с имеющейся информацией, не торопитесь с

выво-дами;

- не смешивайте предположения с фактами.

Анализ кейса должен осуществляться в определенной последовательности:

1. Выделение проблемы.

2. Поиск фактов по данной проблеме.

3. Рассмотрение альтернативных решений.

4. Выбор обоснованного решения.

При проведении письменного анализа кейса помните, что основное требование,

предъявляемое к нему, – краткость.



11. Перечень информационных технологий, используемых при осуществлении

образовательного процесса по дисциплине, включая перечень лицензионного и свободно

распространяемого программного обеспечения, в том числе отечественного производства и

информационных справочных систем (при необходимости).

11.1 Перечень лицензионного программного обеспечения

1. Kaspersky Endpoint Security 12.11 - Антивирус

2. Microsoft Windows Server STDCORE  AllLngLicense/Software AssurancePack Academic OLV

16Licenses LevelE AdditionalProduct CoreLic 1Year - Серверная операционная система

11.3 Перечень программного обеспечения отечественного производства

1. Kaspersky Endpoint Security 12.11 - Антивирус

При осуществлении образовательного процесса студентами и преподавателем используются

следующие информационно справочные системы: СПС «Консультант плюс», СПС «Гарант».

12. Описание материально-технической базы, необходимой для осуществления

образовательного процесса по дисциплине

№ п/п Наименование специальных

помещений и помещений для

самостоятельной работы

Номер

аудитор

ии

Оснащенность специальных помещений и

помещений для самостоятельной работы

1 Учебная аудитория для

проведения занятий всех типов (в

т.ч. лекционного, семинарского,

практической подготовки

обучающихся), групповых и

индивидуальных консультаций,

текущего контроля и

промежуточной аттестации

404/ИТ

Ф

Оснащение: столы – 28 шт., стулья – 28 шт.,

телевизор Sony -1 шт., компьютер Kraftway –

13 шт., автоматизированный комплекс сферы

услуг HoReCa (отель, ресторан, кафе), учебно-

наглядные пособия в виде презентаций,

информационные плакаты, подключение к

сети «Интернет», доступ в электронную

информационно-образовательную среду

университета, выход в корпоративную сеть

университета.

404/ИТ

Ф

Оснащение: столы – 28 шт., стулья – 28 шт.,

телевизор Sony -1 шт., компьютер Kraftway –

13 шт., автоматизированный комплекс сферы

услуг HoReCa (отель, ресторан, кафе), учебно-

наглядные пособия в виде презентаций,

информационные плакаты, подключение к

сети «Интернет», доступ в электронную

информационно-образовательную среду

университета, выход в корпоративную сеть

университета.

2 Помещение для самостоятельной

работы обучающихся,

подтверждающее наличие

материально-технического

обеспечения, с перечнем

основного оборудования
5 Учебная аудитория для групповых

и индивидуальных консультаций



13. Особенности реализации дисциплины лиц с ограниченными возможностями здоровья

Обучающимся с ограниченными возможностями здоровья предоставляются специальные

учебники и учебные пособия, иная учебная литература, специальные технические средства

обучения коллективного и индивидуального пользования, предоставление услуг ассистента

(помощника), оказывающего обучающимся необходимую техническую помощь, а также услуги

сурдопереводчиков и тифлосурдопереводчиков. 

а) для слабовидящих:

- на промежуточной аттестации присутствует ассистент, оказывающий студенту

необходимую техническую помощь с учетом индивидуальных особенностей (он помогает занять

рабочее место, передвигаться, прочитать и оформить задание, в том числе записывая под диктовку); 

- задания для выполнения, а также инструкция о порядке проведения промежуточной

аттестации оформляются увеличенным шрифтом; 

- задания для выполнения на промежуточной аттестации зачитываются ассистентом;

- письменные задания выполняются на бумаге, надиктовываются ассистенту;

- обеспечивается индивидуальное равномерное освещение не менее 300 люкс;

- студенту для выполнения задания при необходимости предоставляется увеличивающее

устройство;

в) для глухих и слабослышащих:

- на промежуточной аттестации присутствует ассистент, оказывающий студенту

необходимую техническую помощь с учетом индивидуальных особенностей (он помогает занять

рабочее место, передвигаться, прочитать и оформить задание, в том числе записывая под диктовку); 

- промежуточная аттестация проводится в письменной форме;

- обеспечивается наличие звукоусиливающей аппаратуры коллективного пользования, при

необходимости поступающим предоставляется звукоусиливающая аппаратура индивидуального

пользования; 

- по желанию студента промежуточная аттестация может проводиться в письменной форме;

д) для лиц с нарушениями опорно-двигательного аппарата (тяжелыми нарушениями

двигательных функций верхних конечностей или отсутствием верхних конечностей): 

- письменные задания выполняются на компьютере со специализированным программным

обеспечением или надиктовываются ассистенту; 

- по желанию студента промежуточная аттестация проводится в устной форме.
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